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ความร่วมมือกับตัวแทนจำหน่าย 
ถือเป็นกลยุทธ์หลักในการขับ
เคล่ือนตลาดในต่างประเทศของเรา

Menjalin kemitraan sebagai 
konsep strategi pemasaran untuk 
menembus pasar mancanegara
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เราใหค้วามส�ำคญัตอ่ความสมัพนัธก์บัตวัแทนจ�ำหนา่ย ในตลาดตา่งประเทศ 
บคุลากรรุน่ใหมจ่ากฝ่ายขายตา่งประเทศไดท้�ำการสมัภาษณค์ณุ Shimomura ประธานผูบ้รหิาร 
เกีย่วกบัแผนธรุกจิท ัว่โลกขององคก์ร

ความรว่มมอืกบัตวัแทนจ�ำหนา่ย 
ถอืเป็นกลยทุธห์ลกัในการขบั
เคลือ่นตลาดในตา่งประเทศของเรา

Nakasuma  ค�ำถามแรก ในมมุมองของทา่น ตลาดการกอ่สรา้งทัว่

โลกมสีถานการณเ์ป็นเชน่ไรในปัจจบุนั

Shimomura  ส�ำหรับตลาดการกอ่สรา้งทัว่โลก ผมจะขอกลา่วใน

ประเด็นทีเ่กีย่วขอ้งกบัธรุกจิเรา น่ันคอื ทกุปีมรีถขดุไฮดรอลกิ ประมาณ 

160,000 คนั จ�ำหน่ายทัว่โลก ในจ�ำนวนนีค้รึง่หนึง่ เป็นยอดขายใน

ประเทศญีปุ่่ น ทวปียโุรป และทวปีอเมรกิาเหนอื สว่นอกีครึง่หนึง่ เป็น

ยอดขายในประเทศจนี กลุม่ประเทศอาเซยีน กลุม่ประเทศ

ตะวนัออกกลาง และทวปีอเมรกิาใต ้

  ความตอ้งการเครือ่งจักรในตลาดเกดิใหม ่เตบิโตอยา่งรวดเร็วควบคูก่บั

การเตบิโตทางเศรษฐกจิในประเทศเหลา่นัน้ การเตบิโตในประเทศจนี

ถอืวา่มคีวามส�ำคญั โดยตลาดขยายตวัถงึ 160,000 (มากกวา่ 6T) ในปี 

2011 อยา่งไรกต็ามคาดวา่ยอดขายจะลดลงถงึหนึง่ในสีข่องจดุสงูสดุ 

เนือ่งจากการชะลอตวัทางเศรษฐกจิของประเทศจนี และตลาดเกดิใหม่

อืน่ ๆ

  ในทางตรงกนัขา้ม ขนาดของตลาดในประเทศญีปุ่่ น ทวปียโุรป และ

ทวปีอเมรกิาเหนอื เปลีย่นแปลงไมม่ากนัก ดงันัน้ ในสภาวะตลาดแบบนี ้

เราจงึวางแผนขยายตลาด ใหม้คีวามสมดลุทัง้ในญีปุ่่ น, ยโุรป, 

อเมรกิาเหนอื และตลาดเกดิใหมอ่ืน่ๆ

Nakasuma  ทา่นเตรยีมความพรอ้มส�ำหรับตลาดเกดิใหมอ่ยา่งไร

Shimomura  ถงึแมว้า่ภาพรวมความตอ้งการเครือ่งจักรในตลาด

โลกมแีนวโนม้ลดลงแตค่าดวา่ความตอ้งการเครือ่งจักรในประเทศจนีและ

กลุม่ประเทศอาเซยีน จะยงัคงเตบิโตอยา่งตอ่เนือ่ง  เนือ่งจาก GDP ยงั

อยูใ่นระดบัต�ำ่ แตอ่ยา่งไรกต็ามจนถงึตอนนีก้ารขยายตวัของตลาดอยา่ง

รวดเร็วในอนาคตนัน้ยงัคงไมส่ามารถคาดหวงัได ้แตเ่ชือ่มัน่วา่ตลาดจะ

เตบิโตอยา่งตอ่เนือ่งแน่นอน 

Nakasuma  Sebelumnya, bisakah Anda memberikan 
pendapat mengenai situasi pasar konstruksi dunia saat ini.
Shimomura Penjualan ekskavator hidrolik, di pasar global 
saat ini sekitar 160 ribu unit per tahunnya. 80 ribu unit terjual di 
Jepang, Eropa, dan Amerika Utara. Sedangkan 80 ribu unit lain-
nya terjual di Tiongkok, ASEAN, serta negara-negara Timur 
Tengah dan Amerika Selatan.
  Permintaan di pasar negara berkembang meningkat seiring 

● Shinji Shimomura
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Departemen Penjualan Internasional
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Hubungan kerja sama dengan negara lain dalam perencanaan pemasaran pen-
jualan alat berat menjadi prioritas utama kami. Salah satu karyawan termuda 
dari Departemen Penjualan Internasional mewawancarai Presiden Direktur 
Shimomura mengenai pengembangan bisnis secara global

Menjalin kemitraan sebagai 
konsep strategi pemasaran untuk 
menembus pasar mancanegara

Nakasuma  ทา่นมคีวามคดิเห็นเชน่ไร ส�ำหรับตลาดกลุม่ประเทศ

ตะวนัออกกลาง ตวัอยา่งเชน่ ประเทศตรุกถีอืวา่เป็นตลาดทีม่คีวาม

ส�ำคญัของเราหรอืไม่

Shimomura  ตรุกเีป็นประเทศทีม่เีสถยีรภาพทางเศรษฐกจิใน

ภมูภิาคนี ้ถอืไดว้า่เป็นตลาดใหญ ่ซึง่ซมูโิตโม กม็สีว่นแบง่ตลาดขนาด

ใหญใ่นตลาดนี ้เราตดิตามและดคูวามกา้วหนา้สถานการณท์างการเมอืง

ภายในประเทศอยูเ่สมอมแีนวโนม้ทีต่ลาดในกลุม่ประเทศตะวนัออกกลาง

จะขยายตวัในอนาคตอนัใกลแ้ละอาจกลา่วไดว้า่ตลาดในภมูภิาคนีม้แีนว

dengan laju pertumbuhan ekonomi di negara-negara tersebut. 
Pertumbuhan di Tiongkok yang cukup signifikan mempengaruhi 
permintaan ekskavator kelas 6 ton ke atas berkembang menjadi 
160 ribu unit pada tahun 2011. Namun demikian, permintaan 
pasar diperkirakan akan berkurang menjadi seperempat dari 
jumlah penjualan terbanyak, yang merupakan dampak dari mer-
osotnya pertumbuhan ekonomi Tiongkok. Hal serupa juga 
dialami oleh pasar negara berkembang lainnya..
  Sebaliknya, jumlah permintaan di pasar Jepang, Eropa, dan 
Amerika Utara tidak banyak mengalami perubahan. Melihat 
kondisi dan potensi pada kedua pasar itulah, kami berencana 
untuk melakukan ekspansi secara seimbang terhadap pasar 
Jepang, Eropa, Amerika, pasar negara-negara berkembang. 
Nakasuma  Bagaimana Anda akan mempersiapkan diri 
untuk menghadapi pasar negara berkembang?
Shimomura  Walaupun permintaan mengalami penurunan, 
permintaan di Tiongkok dan ASEAN diharapkan akan mengalami 
pertumbuhan karena GDP mereka masih rendah. Perkembangan 
pesat seperti yang telah terjadi sebelumnya tidak dapat diharapkan 
untuk terjadi kembali di masa depan, namun pasar tersebut dipasti-
kan akan mengalami pertumbuhan secara bertahap. 
Nakasuma  Bagaimana dengan negara-negara di Timur 
Tengah? Apakah benar bahwa Turki adalah pasar yang sangat 
penting untuk perusahaan kita ?
Shimomura  Turki adalah negara di wilayah Timur Tengah 
dengan perekonomian stabil yang memiliki pasar yang cukup 
besar, dan kami memiliki pangsa pasar yang tinggi di pasar ini 
Kami sangat tertarik dengan kondisi politik negara ini, dan 
selalu memantau perkembangannya dengan minat mendalam. 
Negara-negara Timur Tengah sangat berkemungkinan untuk 
mengembangkan pasar mereka di masa depan dalam waktu 
dekat, dan dapat dikatakan bahwa pasar mereka adalah pasar 
yang menjanjikan walaupun memang memiliki risiko geopolitis.
  Dalam situasi seperti itu, penting halnya untuk menyediakan 
produk yang memuaskan kebutuhan masing-masing pasar. 
Karena kami memiliki pabrik di Tiongkok dan Indonesia, kami 

● Keiwa Nakasuma

● Kazusa Suzuki
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โนม้สดใส แมว้า่จะมคีวามเสีย่งทางการเมอืงภายในภมูภิาค 

การเสนอผลติภณัฑท์ีต่อบโจทยค์วามตอ้งการของตลาดในแตล่ะพืน้ที ่

จงึเป็นสิง่ส�ำคญัในการท�ำการตลาดปัจจบุนั เราคดิวา่เรามโีอกาสทีด่ใีน

การเพิม่ยอดขายในตลาดประเทศเกดิใหม ่รวมถงึทวปีอเมรกิาใตแ้ละ

ทวปีแอฟรกิา เนือ่งจากเราม ีทัง้โรงงานในประเทศจนีและประเทศ

อนิโดนเีซยี

Building an interactive relationship!
Suzuki  ทา่นชว่ยอธบิายวา่ท�ำไมบรษัิทมุง่เนน้ผลติและขายเฉพาะ

รถขดุ จดุแข็งของบรษัิทคอือะไร

Shimomura  ผมคดิวา่รถขดุเป็นเครือ่งจักรทีค่ลาสสคิมากทีส่ดุ 

แมว้า่เครือ่งจักรกอ่สรา้งจะมอียูห่ลายประเภท รถขดุประกอบดว้ยชิน้

สว่นหลายอยา่ง แมผู้ผ้ลติ 2 รายจะประกอบรถขดุ โดยใชช้ ิน้สว่น

เดยีวกนั จากผูผ้ลติเดยีวกนั แตป่ระสทิธภิาพการท�ำงานทีไ่ดจ้ะแตกตา่ง

กนั

  วอยา่งเชน่ ถงึแมว้า่ผูผ้ลติจนีใชเ้ครือ่งยนตอ์ซีซูหุรอืวาลว์ควบคมุคายา

บา แบบเดยีวกบัเรา กไ็มส่ามารถผลติรถขดุแบบเดยีวกบัเราได ้เพราะ

เทคโนโลยทีีใ่ช ้อาทเิชน่ เทคโนโลยกีารขดัลืน่ช ิน้สว่นภายใน และ

เทคโนโลยกีารควบคมุคณุภาพของชิน้สว่น เป็นเรือ่งส�ำคญั และเพราะ

เรามคีวามเชีย่วชาญในเทคโนโลยเีหลา่นี ้เราจงึสามารถพัฒนาระบบ 

LEGEST ซึง่เป็นระบบทีช่ว่ยประหยดัเชือ้เพลงิในการท�ำงานของ

เครือ่งจักร เป็นรายแรกในตลาดนี้

Suzuki  ทา่นมคีวามคดิเห็นดา้นความสมัพันธท์างธรุกจิอยา่งไร 

ส�ำหรับตลาดตา่งประเทศ ทีผ่ลติภณัฑข์องบรษัิท สว่นใหญจ่ะขายผา่น

ตวัแทนจ�ำหน่าย

Shimomura  ตวัแทนจ�ำหน่าย ถอืเป็นพันธมติรทางธรุกจิทีส่�ำคญั

ของเรา ดงันัน้เราตอ้งใหค้วามร่วมมอืและสนับสนุนพวกเขาอยา่งเต็มที ่

นอกจากนีเ้ราเชือ่วา่เป็นหนา้ทีท่ีต่อ้งสรา้งความสมัพันธแ์บบสองทาง

ดว้ยการพยายามชว่ยเหลอื แกปั้ญหาทีพ่วกเขาเผชญิ และยนิดทีีจ่ะ

ขยายธรุกจิดว้ยการเขา้ร่วมงานแสดงเครือ่งจักรทัว่โลก ร่วมกบัตวัแทน

จ�ำหน่ายของเรา

  ในทางกลบักนั เราตอ้งขอความร่วมมอืจากตวัแทนจ�ำหน่ายของเรา ให ้

ท�ำความเขา้ใจผลติภณัฑข์องเรา เพือ่น�ำไปใชว้างแผนกลยทุธใ์นการ

ขาย และสรา้งความสมัพันธท์ีด่รีะหวา่งตวัแทนจ�ำหน่ายและลกูคา้ 

นอกจากนีเ้รายงัตอ้งการใหต้วัแทนจ�ำหน่ายแจง้ขอ้เสนอแนะ ค�ำตชิม 

จากลกูคา้ เพือ่ทีเ่ราจะไดน้�ำมาพัฒนาผลติภณัฑใ์หด้ยี ิง่ขึน้

Suzuki  ทา่นมคีวามคดิเห็นอยา่งไรตอ่ศนูยฝึ์กอบรมใหม ่ทีส่รา้งขึน้

ทีโ่รงงานชบิะ และโรงงานในอนิโดนเีซยี

Shimomura  เราไมเ่พยีงสรา้งศนูยฝึ์กอบรมนีเ้พือ่พนักงานของ

เรา แตเ่รายงัใหบ้รกิารฝึกอบรมทกัษะ และความรูแ้กพ่นักงานของ

ตวัแทนจ�ำหน่ายอกีดว้ย ยกตวัอยา่งเชน่ การฝึกอบรมการใชง้าน

เครือ่งจักรจรงิ เพือ่ใหพ้วกเขาไดเ้พิม่พนูความรูแ้ละประสบการณต์รงจาก

rasa kita memiliki kesempatan yang cukup untuk meningkatkan 
penjualan di pasar negara-negara berkembang termasuk Amer-
ika Selatan dan Afrika. 

Membangun hubungan interaktif!
Suzuki  Bisakah Anda ceritakan pada kami mengenai pro-
duk-produk perusahaan kita, khususnya mengenai ekskavator. 
Apa yang menjadi kekuatan perusahaan kita?
Shimomura  Meskipun terdapat banyak ragam jenis mesin 
konstruksi, saya rasa produk yang terbaik adalah ekskavator. 
Sebuah ekskavator tersusun dari sejumlah banyak komponen. 
Tetapi, jika dua produsen merakit ekskavator menggunakan 
komponen yang sama dari pemasok yang sama pula, outputnya 
tidak akan memiliki kinerja yang sama.
  Misalnya, meskipun sebuah perusahaan produsen dari Tiong-
kok menggunakan mesin Isuzu atau katup kendali KYB yang 
sama dengan kami, mereka tetap tidak mungkin membuat ekska-
vator yang sama persis dengan apa yang kami buat. Hal ini dise-
babkan karena pembuatan tersebut membutuhkan teknologi 
lapping dan teknologi pengontrolan komponen. Anda tahu, kami 
memiliki teknologi paling mutakhir. Dan karena teknologi itu, 
kami dapat mengembangkan seri LEGEST yang memiliki fitur 

ความรว่มมอืกบัตวัแทนจ�ำหนา่ย 
ถอืเป็นกลยทุธห์ลกัในการขบัเคลือ่น

ตลาดในตา่งประเทศของเรา

Kazusa 
Suzuki

President (& CEO) / Presiden Direktur (& CEO)

Shinji Shimomura

ผลติภณัฑข์องซมูโิตโม (Sumitomo) นัน้มุง่เนน้ตอบโจทยก์ารใชง้านทีม่ ี

“ประสทิธภิาพดา้นเศรษฐกจิ” เชน่ ศกัยภาพดา้นประหยดัเชือ้เพลงิ 

“ประสทิธภิาพดา้นผลติภาพ” เชน่ ความเร็วและก�ำลงัเครือ่งจักร และ 

“ประสทิธภิาพดา้นความปลอดภยั” เชน่ ระบบสนับสนุนความปลอดภยัของผู ้

ใชง้าน

Produk Sumitomo dikembangkan dengan fokus pada “kinerja 
ekonomis” seperti efisiensi bahan bakar, “kinerja produktif” 
seperti kecepatan dan tenaga, serta “kinerja keselamatan” 
seperti fungsi untuk mendukung keselamatan kerja.
  Khususnya efisiensi bahan bakar ekskavator hidrolik kami 
mendapatkan banyak pujian baik di Jepang sendiri maupun 
dari mancanegara. Ekskavator hibrida kami, yang mempunyai 
kinerja ekonomis tinggi dengan teknologi tercanggih telah ber-
hasil memperkenalkan fitur-fitur terbaru dan terdepan diband-
ingkan erusahaan lain di seluruh dunia

ผม ชนิจ ิ ชโิมมรูะ ปจัจบุนัด�ำรงต�ำแหนง่ประธานเจา้
หนา้ทีบ่รหิาร บรษิทั ซูมโิตโม (เอส เอช ไอ) คอน
สตรคัช ัน่ แมชชนีเนอรร์ ี ่จ�ำกดั

Nama saya adalah Shinji Shimomura,
 dan saya belum lama menjabat sebagai 
presiden direktur di perusahaan ini.
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Column

ผลติภณัฑข์องเราอกีทัง้ยงัเขา้ใจถงึความแตกตา่งระหวา่งผลติภณัฑ์

ของเรา และผลติภณัฑจ์ากคูแ่ขง่ นอกจากนีเ้รายงัฝึกอบรมทกัษะการ

ประเมนิปัญหา และซอ่มแซมเครือ่งจักรเบือ้งตน้ เพือ่ความรวดเร็วในการ

บรกิาร

  ผมมกัจะพดูวา่ " Make fans of Sumitomo. "  คอืการท�ำใหล้กูคา้

ชอบ และมคีวามรูส้กึทีด่ตีอ่ซมูโิตโม ลกูคา้จะไมเ่ลอืกใชผ้ลติภณัฑข์อง

เราตอ่ หากวา่เขาไมช่อบผลติภณัฑ ์หรอืพนักงานของเรา ซึง่วธิเีพิม่ 

fans of Sumitomo  นัน้ เราจะตอ้งชกัชวนผูจั้ดจ�ำหน่าย ใหเ้ป็น fans 

of Sumitomo กอ่น แลว้จงึขยายฐานดว้ยวธิกีารบอก แนะน�ำตอ่ ผมคดิ

วา่เป็นสิง่ส�ำคญัมากทีจ่ะสนับสนุนและสง่เสรมิใหผู้แ้ทนจ�ำหน่ายของเรา

และลกูคา้พรอ้มแบง่ปันปรัชญากบักลุม่ซมูโิตโม นีค่อืวตัถปุระสงคข์อง

ศนูยฝึ์กอบรมนี้

penghematan energi unggulan terdepan dari perusahaan lainnya 
dalam bidang yang sama. 
Suzuki  Untuk pasar mancanegara, produk-produk perusahaan 
kita sebagian besar dijual melalui distributor. Bisakah Anda cerita-
kan mengenai hubungan kita dengan para distributor tersebut.
Shimomura  Distributor adalah mitra bisnis kami yang pent-
ing. Oleh karena itu, kami merasa bahwa kami wajib bekerja 
sama, dan memberikan dukungan secara proaktif kepada mer-
eka. Kami juga merasa bahwa tugas kami adalah membangun 
hubungan interaktif dengan mencoba untuk mencari solusi per-
masalahan yang mereka hadapi, dan bersedia bekerjasama untuk 
melakukan ekspansi bisnis dengan menampilkan berbagai pro-
duk- kami dalam berbagai pameran di seluruh penjuru dunia
  Di sisi lain, apa yang harus kami minta dari para distributor 
adalah mereka memahami kelebihan produk-produk kami ketika 
menjualnya, serta menjalin hubungan akrab dengan para pelang-
gan kami. Kami juga mengharapkan mereka untuk menyam-
paikan feedback dari para pelanggan kami, supaya kami dapat 
mengembangkan produk yang lebih baik.
Suzuki  Pusat-pusat pelatihan baru telah dibangun di pabrik 
Chiba dan Indonesia. Apa pendapat Anda mengenai hal ini?
Shimomura  Kami melakukan hal tersebut tidak hanya untuk 
karyawan kami sendiri, tetapi kami juga memberikan edukasi pada 
karyawan distributor-distributor kami. Misalnya, peserta pelatihan 
dididik untuk mengoperasikan mesin sesungguhnya supaya mereka 
dapat mengembangkan pengetahuan dan pengalaman mereka terh-
adap berbagai produk kami dan memahami perbedaan-perbedaan 
antara produk kami dengan produk-produk lain. Selain itu, kami 
juga melatih staf servis untuk meningkatkan keahlian mereka agar 
dapat memberikan pelayanan yang cepat tepat untuk mengatasi 
kerusakan pada mesin.
  Saya sering mengatakan “ciptakan pelanggan Sumitomo.” Tentu 
saja, pelanggan kami tidak akan terus menggunakan produk 
kami jika mereka tidak menyukai produk dan staf kami. Dan 
supaya pelanggan kita semakin banyak, kami harus meyakinkan 
para distributor untuk menjadi pelanggan Sumitomo, dan melalui 
mereka kami dapat menyebarluaskan produk kami dari mulut ke 
mulut. Kami merasa bahwa amatlah penting untuk memberikan 
dukungan pada distributor kami untuk mendorong mereka sal-
ing berbagi filosofi yang sama antara Sumitomo, distributor, dan 
pelanggan. Pusat pelatihan ini adalah fasilitas yang didirikan 
untuk tujuan tersebut.

Menjalin kemitraan sebagai 
konsep strategi pemasaran untuk 

menembus pasar mancanegara

Keiwa 
Nakasuma

  ศกัยภาพดา้นประหยดัเชือ้เพลงิ ถอืเป็นจดุเดน่ของเรา ซึง่ตอบโจทยค์วาม

ตอ้งการของลกูคา้ทัง้ภายใน และภายนอกประเทศ ส�ำหรับรถขดุเครือ่งยนตไ์ฮ

บรดิของเราทีม่ปีระสทิธภิาพดา้นเศรษฐกจิอยา่งสงู นัน้ประสบความส�ำเร็จใน

การน�ำเสนอฟังกช์ัน่ใหม่ๆ  จากเทคโนโลยลี�ำ้สมยักอ่นบรษัิทอืน่ทัว่โลก 

  ผมเชือ่วา่ หนา้ทีข่องบรษัิทเราคอื “ชว่ยสรรสรา้งประโยชนด์า้นโครงสรา้ง

พืน้ฐานแกส่งัคม” เพือ่บรรลหุนา้ทีน่ีเ้ราตอ้งพัฒนาผลติภณัฑใ์หม้คีณุภาพ 

และมเีอกลกัษณ ์เรามุง่มัน่ตอบโจทยค์วามตอ้งการของลกูคา้ใหม้ากทีส่ดุ เรา

หวงัเป็นอยา่งยิง่วา่จะไดรั้บการสนับสนุนอยา่งตอ่เนือ่งจากทา่น

  Saya yakin bahwa tanggung jawab perusahaan kami adalah 
untuk “memberikan kontribusi pada 
masyarakat melalui infras-
truktur.” Untuk itu kami 
dengan niat yang tulus 
b e r t e k a d  u n t u k 
memuaskan pa ra 
pelangan dengan 
mengembangkan pro-
duk yang unik dan 
berkualitas. Dan kami 
sangat mengharapkan 
dukungan  da r i  A nda 
semua.
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อีกครัง้ในวันแจม่ใสทีเ่รามโีอกาสเดนิทางไปสัมภาษณ์ ทา่น สจ. 

ประจวบ จงทอง หนึง่ในลกูคา้ทีใ่หค้วามไวว้างใจในรถขดุซมูโิต

โมดว้ยดเีสมอมา ทา่นเลา่ใหฟั้งวา่ทา่นสนใจงานรับเหมาขดุขนตัง้แต่

สมัยเด็กเนื่องดว้ยเป็นกจิการของคณุพอ่ซึง่ขณะนัน้งานขดุขนยังตอ้ง

อาศัยแรงงานคนเป็นหลกัตัง้แตก่ารขดุขน การล�ำเลยีงขึน้รถบรรทกุ 

รวมถงึการถมที ่ ซ ึง่สว่นใหญอ่ยูใ่นเขตพืน้ทีจั่งหวัดชยันาทอนัเป็นบา้น

เกดิของทา่น เพราะสมัยนัน้ยังไมม่รีถขดุใชเ้หมอืนปัจจบุัน โดยทา่น

มองวา่น่าจะมหีนทางทีจ่ะพัฒนากจิการใหม้ศีักยภาพมากยิง่ขึน้

Di hari yang cerah, tim kami berkesempatan untuk men-
gunjungi dan melakukan wawancara bersama Ang-

gota Dewan Provinsi (SorJor.) Prachaub Chongthong, salah 
satu klien yang telah memberikan kepercayaan untuk meng-
gunakan ekskavator Sumitomo. Beliau menceritakan kepada 
kami mengenai ketertarikannya pada proyek kontrak pengga-
lian sejak muda karena bisnis yang dijalankan ayah beliau. 
Proyek penggalian pada saat itu bergantung pada tenaga 
manusia, dengan kata lain, tenaga manusia lebih banyak digu-
nakan untuk penggalian, menaikkan muatan ke dalam truk 
hingga perataan tanah. Bisnis tersebut kebanyakan dijalankan 

  จนเมือ่ทา่นเตบิโตขึน้เมอืงไทยก็เริม่น�ำเขา้รถขดุมาขาย ทา่นจงึซือ้

รถขดุมาใชใ้นกจิการจนท�ำใหก้จิการของครอบครัวเตบิโตขึน้เป็นอยา่ง

มาก แตแ่ลว้ก็มเีหตทุ�ำใหท้า่นตอ้งหันหลังใหธุ้รกจินีไ้ปหลายปี  น่ัน

คอืการสญูเสยีลกูนอ้งอนัเป็นทีรั่กระหวา่งขนสง่ดนิในงานรับเหมาถมที่

งานหนึง่ จนประมาณ 20 ปีตอ่มาทา่นถงึกลบัมาท�ำธุรกจิดา้นการขดุ

ขนทีรั่กอกีครัง้ ปัจจบุันทา่นถอืครองเครือ่งจักรมากกวา่ 30 รายการ 

โดยมรีถขดุ 9 คนั รถบรรทกุ 13 คนั และรถเกรด รถบดอัด โดยใน

จ�ำนวนนี้เป็นรถขดุซมูโิตโมรุ่น SH210F-5 จ�ำนวน 6 คนั

di kota asalnya, provinsi Chainat. Mesin ekskavator belum 
digunakan secara luas saat itu. Meski begitu, Anggota Dewan 
Provinsi ini melihat peluang yang dapat dilakukan untuk 
mengembangkan potensi usaha tersebut.
  Semasa beliau dewasa, ekskavator mulai diimpor dan dijual 
di Thailand. Beliau melakukan inisiatif untuk membeli ekska-
vator yang akan digunakan di bisnisnya dan mesin tersebut 
membantu bisnisnya tumbuh lebih pesat. Akan tetapi, suatu 
peristiwa telah membuatnya berhenti menjalankan bisnisnya 
selama beberapa tahun. Beliau kehilangan rekan dekatnya 
saat memindahkan tanah di suatu proyek yang beliau terlibat 

Thailand

Thailand
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  ทา่นกลา่ววา่เมือ่ 2-3 ปีกอ่น ส�ำหรับทา่นรถขดุซมูโิตโมนัน้ไมเ่คยอยู่

ในความสนใจ แตส่ ิง่ทีท่�ำใหท้า่นหันมาสนใจรถขดุซมูโิตโมคอื การ

ดแูลตดิตามเอาใจใสท่ีด่ขีองพนักงานขาย ค�ำร�่ำลอืเรือ่งการประหยัด

น�้ำมันของรถขดุซมูโิตโมทีท่า่นไดย้นิมาจากพรรคพวก รวมถงึความ

เป็นกนัเองดจุผองเพือ่นของคณะผูบ้รหิาร บรษัิทลดีเวยฯ์ ท�ำใหท้า่น

หันมาลองใชแ้ละใหค้วามไวว้างใจสั่งซือ้รถขดุซมูโิตโม อยา่งตอ่เนื่อง

  ทา่นใหค้วามคดิเห็นวา่โอกาสในการเตบิโตของรถขดุในเขตภาค

กลางตอนบนน่าจะมอีนาคตสดใสอนัเป็นผลจากคณุภาพ แรงขดุและ

ikatan kontrak. Sekitar 20 tahun setelahnya, ia kembali men-
jalankan bisnis yang dicintainya dan sekarang usahanya 
memiliki lebih dari 30 jenis mesin, yaitu 9 ekskavator (6 di 
antaranya bermerek Sumitomo, Model SH210F), 13 truk, serta 
mesin grader.
  Bapak Prachaub menginformasikan kepada kami bahwa 
beberapa tahun sebelumnya, menggunakan ekskavator Sumi-
tomo belum pernah terlintas dalam benaknya, tetapi karena 
mitra penjual yang informatif, serta saran teman-temannya 
tentang efisiensi energi ekskavator Sumitomo serta kerama-
han dewan direksi Leadway, cara pandangnya berubah dan 

อัตราการประหยัดน�้ำมันทีเ่ร ิม่เป็นทีย่อมรับและกลา่วถงึเป็นอยา่งมาก 

รวมถงึความมั่นใจตอ่การบรกิารหลังการขายทีเ่พิม่มากขึน้หลังจากที่

บรษัิทฯ ไดเ้ปิดสาขาใหมท่ีจั่งหวัดนครสวรรค ์สดุทา้ยทา่นยังบอก

เคล็ดลบัทีท่�ำใหท้า่นประสบความส�ำเร็จวา่ส�ำหรับทา่นแลว้ ความ

ซือ่สตัย ์การถอืสจัจะและความจรงิใจตอ่พรรคพวกคอืสิง่ทีท่า่นยดึถอื

เป็นหลกัปฏบิัตใินการด�ำเนนิธุรกจิเสมอมา

menjadikan beliau tertarik untuk mencoba menggunakan 
mesin Sumitomo dan hingga sekarang masih percaya untuk 
membeli ekskavator Sumitomo secara berkala.
  Beliau berpendapat bahwa volume jual ekskavator terlihat 
meningkat pada area atas Central Part karena kualitas dan 
tenaga penggalian yang baik serta fitur hemat energi, juga 
layanan purnajual yang dapat dipercaya, cepat, dan menyeluruh 
dari cabang baru Leadway di Provinsi Nakhon Sawan.
  Akhirnya, beliau juga memberitahukan kepada kami rahasia 
kesuksesannya, yaitu komitmennya untuk menjalankan usaha 
dengan tanggung jawab, kepercayaan dan ketulusan.

สจ.ประจวบ จงทอง 
กบังานรบัเหมาขดุขนในสายเลอืด
SorJor. Prachaub Chonthonh dan Proyek 
Kontrak Penggalian yang Mengalir di Darahnya
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“รถขดุไฮดรอลกิของซมูโิตโมก�ำลงัเป็นทีย่อมรับมากขึน้เรือ่ยๆ” มาซาโย

ช ิโฮโซเอะ หวัหนา้กลุม่ของฝ่ายวศิวกรรม แผนกวศิวกรรม สว่นงาน

พัฒนา 3 ผูรั้บผดิชอบการพัฒนาผลติภณัฑไ์ดแ้สดงทศันะทีเ่ชือ่มัน่

รถขดุรุ่น 5 ทีซ่มูโิตโมเปิดตวัในตลาดเกดิใหม ่เป็นรถขดุรุ่นเรอืธงที่

บรษัิททุม่สดุตวั และเป็นงานระดบัมาสเตอรพ์ซีดา้นศกัยภาพดา้น

ประหยดัเชือ้เพลงิ ผลติภาพ และความสะดวกสบาย โฮโซเอะกลา่ววา่ 

“คนทีซ่ือ้และใชเ้ครือ่งจักรของ ซมูโิตโมกลายเป็นแฟนของซมูโิตโม 

และขยบัไปใชร้ถขดุรุ่น 5 จะเลา่อยา่งมคีวามสขุวา่พวกเขายอมรับ

คณุภาพเครือ่งจักร“ ตอนนีเ้ราก�ำลงัพัฒนาการจัดจ�ำหน่ายรถขดุรุ่น 6 

ซึง่เป็นรุ่นอพัเกรดของรถขดุรุ่น 5

  อะไรทีท่�ำใหร้ถขดุรุ่น 6 พเิศษยิง่ขึน้? รถขดุรุ่น 5 พัฒนาขึน้ครัง้แรก

ส�ำหรับและจ�ำหน่ายใหแ้กป่ระเทศพัฒนาแลว้ซึง่มกีารบงัคบัใชร้ะเบยีบ

การปลอ่ยกา๊ซมลภาวะฉบบัลา่สดุ ตอ่มาเครือ่งจักรรุ่นนีไ้ดเ้ปิดตวัสูต่ลาด

ประเทศก�ำลงัพัฒนา อยา่งไรกต็าม สภาวะการท�ำงานของเครือ่งและสิง่

แวดลอ้มของตลาดทัง้สองนีแ้ตกตา่งกนัอยา่งสิน้เชงิ ซมูโิตโมจงึเผชญิ

ปัญหาซึง่อยูน่อกเหนอืความคาดหมาย ปัญหาทีซ่บัซอ้นทีส่ดุซึง่ตอ้งได ้

รับการแกไ้ข คอื “ความทนทานของเครือ่งจักร” สภาวะการท�ำงานของ

รถขดุในประเทศก�ำลงัพัฒนาโดยทัว่ไปจะคอ่นขา้งรุนแรง ซึง่หมายความ

วา่มกีารใชเ้ครือ่งอยา่งตอ่เนือ่งในระยะเวลาทีย่าวนานกวา่

“เทคโนโลยกีารควบคมุ” เป็นอาวธุทีท่รงอานภุาพ
ทีส่ดุของเรา

  “ส�ำหรับรถขดุรุ่น 6 เราพยายามท�ำใหท้นทานและเชือ่ถอืได ้และ

ปรับปรงุเทคโนโลยอีืน่ๆ เชน่ ศกัยภาพดา้นประหยดัเชือ้เพลงิ ผลติภาพ 

และความสะดวกสบาย”

  แมจ้ะประสบความส�ำเร็จในการน�ำเทคโนโลยดีา้นประสทิธภิาพทาง

“Ekskavator hidrolik Sumitomo semakin mengalami peningka-
tan popularitas. Masayoshi Hosoe, pemimpin Divisi Teknis, 
Departemen Teknis, Bagian Pengembangan 3, yang  bertang-
gung jawab terhadap pengembangan produk memberikan sikap 
yang penuh kepercayaan diri. 
  Seri Dash 5 yang diperkenalkan Sumitomo kepada pasar 
berkembang adalah mesin andalan yang diunggulkan perusa-
haan dan menjadi  sebuah terobosan dalam efisiensi bahan bakar, 
produktivitas dan kenyamanan. Hosoe berkata “Masyarakat 
yang telah membeli dan menggunakan mesin Sumitomo menjadi 
pelanggan setia Sumitomo, dan kepercayaan mereka berlanjut 
dengan menggunakan Dash 5 karena mereka memahami kuali-
tas mesin-mesin ini.” Sekarang, distribusi Dash 6 yang merupa-

การปรับปรงุดา้นศกัยภาพดา้นประหยดัเชือ้เพลงิ 
ผลติภาพ และความสะดวกสบาย ......ความมุง่มัน่ของ
นักพัฒนา “รถขดุไฮดรอลกิซมูโิตโม”

Peningkatan pada efisiensi bahan bakar, 
produktivitas dan kenyamanan… 
semangat para pengembang 
‘Ekskavator hidrolik Sumitomo’

อะไรคอืจดุแข็งในเชงิเทคนคิของซูมโิตโมที่
ยอมรบัท ัว่โลก

มาซาโยช ิโฮโซเอะ

ผู จ้ัดการฝา่ยวิศวกรรม แผนกวิศวกรรม 
สว่นงานพัฒนา 3

Masayoshi Hosoe
Manager divisi teknis dari 
bagian Pengembangan 3,
Departemen Teknis
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ดา้นพลงังานเหนอืคูแ่ขง่มาใชใ้นรถขดุรุ่น 5 ส�ำหรับรถขดุรุ่น6 (คลาส 

20t) พวกเขายงัไดป้รับปรงุศกัยภาพดา้นประหยดัเชือ้เพลงิของ

เครือ่งจักรขึน้ถงึ 14%  โฮโซเอะอธบิายวา่เขาและทมีงานพยายามกนั

อยา่งไรระหวา่งขัน้ตอนการพัฒนาไวว้า่ “มนัเหมอืนกบับบีน�้ำออกจากผา้

ทใีกลแ้หง้แลว้” “เชน่ เราลดการบรโิภคเชือ้เพลงิโดยการหาจดุทีเ่กดิ

การสญูเสยีแรงดนั และพัฒนาเทคโนโลยทีีป่รับปรมิาณการไหลของ

น�้ำมนัใหเ้หมาะสม”

  ผลติภาพเองกเ็พิม่ขึน้เชน่กนั “การเพิม่ศกัยภาพดา้นประหยดัเชือ้เพลงิ

จะไมม่คีวามหมายถา้ความเร็วของเครือ่งลดลง ลกูคา้บางคนตอ้งการ

ความเร็ว แมก้ารสรา้งสมดลุระหวา่งศกัยภาพดา้นประหยดัเชือ้เพลงิกบั

ความเร็วเป็นเรือ่งยาก แตเ่รากป็ระสบความส�ำเร็จในการท�ำใหเ้กดิสมดลุ

ระหวา่ง 2 ระบบนี ้โดยพัฒนาเทคโนโลยใีนการควบคมุความเร็วให ้

สอดคลอ้งกบัการท�ำงานของเครือ่ง

  เทคโนโลยกีารควบคมุดงักลา่วเป็นอาวธุทีท่รงอานุภาพของซมูโิตโม “ 

ถงึแมเ้ราจะซือ้ช ิน้สว่นเครือ่งยนตก์บัไฮดรอลกิจากซพัพลายเออร ์แต่

ผลติภณัฑข์องเรามศีกัยภาพดา้นประหยดัเชือ้เพลงิ ผลติภาพทีด่กีวา่

เมือ่เปรยีบเทยีบกบัเครือ่งจักรแบรนดอ์ืน่ๆ ทีใ่ชช้ ิน้สว่นเดยีวกนักบัเรา 

มนัเป็นไปไดเ้พราะเทคโนโลยกีารควบคมุเพยีงหนึง่เดยีวของเรา” โฮโร

เอะกลา่วอยา่งภาคภมูใิจ

  สดุทา้ยโฮโรเอะบอกเราเรือ่งเป้าหมายระยะสัน้ของบรษัิท “ส�ำหรับรถ

ขดุรุ่น 6 เรามัน่ใจในคณุภาพ ความเชือ่มัน่ของเราอยูร่ะดบัเดยีวกบัรถขดุ

รุ่น 5 เรามัน่ใจวา่ไมเ่พยีงแคล่กูคา้ของซมูโิตโม แตย่งัรวมถงึลกูคา้ของ

เจา้อืน่ จะยอมรับวา่ผลติภณัฑข์องเราดแีคไ่หน เมือ่ไดใ้ชเ้ครือ่งจักรของ

เรา

kan mesin hasil pembaharuan dari Dash 5 telah dikembangkan.

  Apa yang menjadikan Dash 6 begitu spesial? Dash 5 pada 
mulanya dikembangkan untuk dan dijual kepada negara maju 
yang memiliki peraturan emisi bahan bakar terbaru. Setelah itu, 
seri ini diperkenalkan pada negara berkembang. Akan tetapi, 
kondisi kerja mesin dan lingkungan dua pasar ini sangat jauh ber-
beda, dan Sumitomo menghadapi masalah di luar asumsi awal. 
Masalah yang paling rumit yang harus dipecahkan adalah “dura-
bilitas mesin”. Kondisi kerja ekskavator pada negara berkembang 
umumnya sangat berat dalam artian mesin digunakan secara ter-
us-menerus dan dalam periode waktu yang panjang.

“Teknologi Kontrol” adalah senjata terkuat kita 
  “dengan Dash 6, kami mencoba untuk memantapkan durabili-
tas dan keandalan, serta meningkatkan teknologi yang lain sep-
erti efisiensi bahan bakar, produktivitas dan kenyamanan.”
  Meski mereka telah memanfaatkan teknologi konsumsi bahan 
bakar yang tidak tertandingi pada mesin Dash 5, untuk Dash 6 
(kelas 20t) mereka meningkatkan efisiensi bahan bakar pada 
mesin hingga 14% lebih baik. Hosoe menjelaskan betapa ia dan 
timnya berjuang pada tahap pengembangan sebagai berikut; “sep-
erti memeras air dari kain yang hampir kering.” “sebagai contoh, 
kami mengurangi konsumsi bahan bakar dengan mencari area 
yang mengalami kehilangan tekanan dan mengembangkan 
teknologi untuk mengoptimalkan aliran volume minyak.”
  Produktivitasnya pun meningkat. “tidak ada artinya saat 
efisiensi bahan bakar meningkat bila kecepatan mesin berku-
rang. Beberapa klien kami menginginkan kecepatan. Meski 
mendapatkan keseimbangan yang baik antara efisiensi bahan 
bakar dan kecepatan merupakan hal yang rumit, kami berhasil 
mencapai keseimbangan antara dua fungsi ini dengan mengem-
bangkan suatu teknologi untuk mengendalikan kecepatan sesuai 
dengan operasional mesin.
  Pengendalian teknologi seperti itu adalah senjata terkuat Sum-
itomo. “Meski membeli mesin dan komponen hidrolik dari sup-
plier kami, produk kami lebih baik dalam efisiensi bahan bakar 
dan produktivitas bila dibandingkan dengan merek mesin lain-
nya yang mungkin memiliki komponen yang sama dengan milik 
kami. Apa yang menjadikan hal ini mungkin adalah teknologi 
kami yang belum ada duanya, Hosoe berkata dengan bangga.
  Akhirnya, Hose bercerita pada kami tujuan terdekat perusa-
haannya, yaitu “dengan Dash 6, kami percaya akan kualitasnya. 
Kepercayaan kami sama dengan Dash 5. Kami yakin bahwa 
tidak hanya klien Sumitomo tetapi juga klien merek lainnya akan 
menyadari keunggulan produk kami, saat mereka menggunakan 
ekskavator kami.

Kekuatan teknis Sumitomo mana yang 
dikenal secara global
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บรษัิท ลดีเวย ์เฮฟวี ่แมชชนีเนอรี ่จ�ำกดั เป็นผูแ้ทนจ�ำหน่ายรถขดุและ

รถปยูางยีห่อ้ซมูโิตโมทีไ่ดรั้บการแตง่ตัง้อยา่งเป็นทางการตัง้แตเ่ดอืน

พฤษภาคม พ.ศ. 2555 โดยตลอดระยะเวลา 4 ปีทีผ่า่นมาบรษัิท 

ลดีเวยฯ์ ภายใตก้ารบรหิารของ คณุฉกาจ แสนจัน ผูบ้รหิารหนุ่มวสิยั

ทศันย์าวไกลทีค่ร�่ำหวอดในตลาดเครือ่งจักรกลกอ่สรา้งมากวา่ 20 ปี ได ้

ขยายกจิการทัง้ในสว่นการขาย การบรกิาร และอะไหลเ่พือ่ใหค้รอบคลมุ

ความตอ้งการของลกูคา้ทีเ่พิม่ขึน้อยา่งตอ่เนือ่ง ท�ำใหว้นันีบ้รษัิทลดีเวยฯ์ 

ไดก้า้วขึน้มาเป็นผูข้ายรถขดุไฮโดรลคิอนัดบั 4 และผูข้ายรถปยูางอนัดบั 

2 ในประเทศไทยดว้ยระยะเวลาเพยีง 4 ปีเศษๆ ทา่มกลางคูแ่ขง่ขนัใน

ตลาดกวา่ 10 ราย

  ส�ำหรับประวตัคิวามเป็นมา กลุม่บรษัิทลดีเวยฯ์ ถกูกอ่ตัง้ขึน้ในปี พ.ศ. 

2539 ในฐานะผูส้ง่ออกเครือ่งจักรกลมอืสองจากประเทศไทยไปยงั

ประเทศเมยีนมาร ์และดว้ยประสบการณแ์ละผลการด�ำเนนิงานอนัโดด

เดน่ตลอดระยะเวลา 16 ปีทีผ่า่นมา ท�ำใหบ้รษัิท ซมูโิตโมคอนสตรัคชัน่

แมชชนีเนอรีจ่�ำกดั (ประเทศญีปุ่่ น) มอบความไวว้างใจและแตง่ตัง้ให ้

บรษัิทลดีเวยฯ์ เป็นตวัแทนจ�ำหน่ายเครือ่งจักรกลกอ่สรา้งภายใตแ้บรนด์

ซมูโิตโม (รถขดุและรถปยูาง) อยา่งเป็นทางการในปี พ.ศ. 2555 โดยสิง่

ทีท่างบรษัิทลดีเวยใ์หค้วามส�ำคญัเสมอมาคอืการเป็นผูจ้�ำหน่าย

เครือ่งจักรทีด่แีละมคีณุภาพสงู การขยายศนูยแ์ละสาขาบรกิารใหม้คีวาม

ครอบคลมุและประสทิธภิาพ ทัง้ในสว่นของงานบรกิารหลงัการขายและ

งานบรกิารดา้นอะไหลเ่พือ่ใหล้กูคา้ทีใ่หค้วามไวว้างใจในเครือ่งจักรของซู

มโิตโมไดรั้บความพงึพอใจสงูสดุ ปัจจบุนัทางบรษัิทฯ ไดม้กีารเปิดสาขา

บรกิารแลว้ 7 แหง่ในจังหวดัล�ำปาง ขอนแกน่ อบุลราชธาน ีฉะเชงิเทรา 

สรุาษฎรธ์าน ีนครศรธีรรมราช และ นครสวรรค ์โดยมแีผนทีจ่ะขยายให ้

Leadway Heavy Machinery Co., Ltd. telah resmi ditunjuk sebagai 
penjual ekskavator dan mesin paver Sumitomo sejak bulan Mei 
2012. Selama empat tahun ini, bisnis Leadway, di bawah manaje-
men Mr. Chakart Seanchan, seorang Direktur muda dengan visi 
dan pengalaman di bidang konstruksi mekanik lebih dari 20 tahun, 
telah mengembangkan penjualan dan pelayanan serta suku cadang 
untuk mencakupi dan memenuhi permintaan klien yang mening-
kat. Hal ini menempatkan Leadway pada ranking ke-4 sebagai 
pemimpin penjualan Ekskavator hidrolik, dan pemimpin kedua 
atas penjualan mesin paver di Thailand hanya dalam kurun waktu 
empat tahun di antara lebih dari 10 kompetitor di pasar.
  Grup Leadway didirikan bulan Mei 1996 sebagai eksportir pera-
latan mekanik bekas dari Thailand ke pasar Myanmar dan dengan 
pengalaman serta kinerja yang luar biasa dalam periode lebih dari 
16 tahun, Sumitomo (S.H.I) Construction Machinery Co., Ltd. 
(Jepang) telah memberikan kepercayaan dan menunjuk Leadway 
untuk menjadi penjual resmi ekskavator dan mesin paver merek 
Sumitomo pada tahun 2012. Leadway selalu memprioritaskan diri 
untuk menjadi penjual mesin berkualitas tinggi, pusat layanan dan 
pengembangan cabang untuk mencukupi layanan purnajual den-
gan efisien, dan layanan penyediaan suku cadang demi memberi-
kan layanan yang memuaskan bagi klien. Saat ini, perusahaan ini 
memiliki 7 pusat layanan dan cabang di Provinsi Lampang, Ubon 
Ratchathani, Khon Kaen, Chachoengsao, Surat Thani, Nakhon Si 

D
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Leadway Heavy Machinery 
Co., Ltd., pemimpin pasar 
dan 4 tahun kehadirannya 
dalam membantu klien

บรษิทั ลดีเวย ์เฮฟวี ่แมชชนีเนอรี ่จ�ำกดั 
4 ปีบนเสน้ทางสูค่วามเป็นเจา้ตลาด
เครือ่งจกัรกลกอ่สรา้ง
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ครบ 13 สาขาภายในปี พ.ศ. 2560

  และจากผลประกอบการณท์ีโ่ดดเดน่ท�ำใหใ้นปี พ.ศ. 2557 บรษัิท

ลดีเวยฯ์ ไดรั้บเกยีรตใิหเ้ป็นตวัแทนจ�ำหน่ายดเีดน่ของบรษัิทซมูโิตโมฯ 

โดยพสิจูนไ์ดจ้ากยอดขายรถขดุซมูโิตโมครบ 300 คนัภายใน 3 ปี และ

ยอดขายรถขดุซมูโิตโมครบ 500 คนัภายใน 4 ปี ซึง่บรษัิทไดจั้ดงาน

ฉลองอยา่งยิง่ใหญข่ึน้ในวนัที ่5 กมุภาพันธ ์พ.ศ. 2559 ณ โรงแรม

สโุขทยั และสบืเนือ่งจากคณุลกัษณะอนัโดดเดน่ของรถขดุซมูโิตโมที่

เหนอืคูแ่ขง่ทัง้ในสว่นของแรงขดุและการประหยดัน�้ำมนัเชือ้เพลงิท�ำให ้

ในวนันีร้ถขดุซมูโิตโมไดรั้บการยอมรับและเป็นทีต่อ้งการจากลกูคา้เพิม่

ขึน้อยา่งรวดเร็ว และเพือ่ตอบสนองความตอ้งการดงักลา่วทางบรษัิท

ลดีเวยฯ์ ไดม้กีารเพิม่ศกัยภาพทัง้ในดา้นการขายและบรกิารดา้นสนิเชือ่

มาโดยตลอด โดยปัจจบุนับรษัิทฯ มทีีป่รกึษาดา้นการขายทีพ่รอ้มใหค้�ำ

ปรกึษาแกล่กูคา้ทีต่อ้งการซือ้เครือ่งจักรซมูโิตโมประจ�ำในพืน้ทีต่า่งๆ ทัว่

ประเทศกวา่18 ทา่น พรอ้มบรกิารเชา่ซือ้เครือ่งจักรทีม่รีะยะเวลาการ

ผอ่นช�ำระนานสงูสดุถงึ 48 เดอืน

  บรษัิทลดีเวยฯ์ คาดการณย์อดความตอ้งการรถขดุและรถปยูางเตบิโตตอ่

เนือ่งอนัเนือ่งจากการลงทนุของภาครัฐทัง้ในสว่นโครงสรา้งพืน้ฐานเพือ่

เตรยีมความพรอ้มสูก่ารเขา้รว่มประชาคม

อาเซยีนและโครงการจัดการน�้ำแบบบรูณา

การโดยคาดการณย์อดความตอ้งการรถ

ขดุที ่4,200 คนัในปี พ.ศ. 2559 โดยวาง

เป้ายอดขายรถขดุที ่300 คนั และรถปู

ยาง 35 คนั มัน่ใจครองสว่นแบง่การตลาด

ที ่8% ส�ำหรับตลาดรถขดุ

Thammarat dan Nakhon Sawan dan juga berencana untuk mem-
buka total 13 cabang pada tahun 2017.
  Leadway menerima penghargaan sebagai penjual berprestasi dari 
Sumitomo Jepang akibat kinerjanya yang mengagumkan di tahun 
2014, dimulai dari volume penjualan total mencapai 300 ekskavator 
Sumitomo dalam jangka waktu 3 tahun dan berikutnya 500 ekska-
vator dalam jangka waktu 4 tahun. Perayaan ini diselenggarakan 
tanggal 5 Februari 2016 di Hotel Sukhothai. Berkat kinerja baik 
ekskavator Sumitomo dalam kekuatan penggalian dan hemat 
energi, ekskavator Sumitomo saat ini diterima dengan baik dan 
permintaan dari konsumen mengalami peningkatan. Untuk mere-
spons permintaan tersebut, Leadway telah meningkatkan potensi 
penjualan dan menyediakan layanan kredit. Sekarang, Perusahaan 
memiliki 18 konsultan penjualan yang siap memberikan layanan 
pada klien di seluruh daerah dan menyediakan layanan hingga cici-
lan sampai 48 kali untuk layanan pembelian sewa.
  Leadway memperkirakan permintaan ekskavator dan mesin 

paver akan terus berlanjut karena adanya 
investasi pemerintah dalam infrastruktur 
untuk persiapan AEC dan Proyek Manajemen 
Air terintegrasi sejumlah 4.200 ekskavator 
pada 2016, dengan target penjualan 300 ekska-
vator dan 35 mesin paver, sehingga mencapai 
8% pangsa pasar untuk pasar ekskavator.
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Bauma 2016 จดัขึน้ทีเ่ยอรมนี
Bauma2016 diselenggarakan di Jerman

ANKOMAK จดัขึน้ทีอ่สิตนับลู ตรุกี
ANKOMAK diselenggarakan di Istanbul, Turki

● ในสปัดาหท์ีส่องของเดอืนเมษายน ไดม้กีารจัดงาน Bauma 2016 

งานแสดงเครือ่งจักรกอ่สรา้งทีใ่หญท่ีส่ดุขึน้ ซมูโิตโม ซึง่ครองสว่นแบง่

ตลาดสงูสดุในตลาดภายในประเทศ ก�ำลงัขยายขอบเขตการจัดจ�ำหน่าย

รถปยูาง และไดแ้สดงเครือ่งจักรรุ่น HA90C-2 และ HA60W-2. งาน 

Bauma ทีจั่ดขึน้แตล่ะครัง้มผีูช้มกวา่ 550,000 คน และงาน Bauma 

2016 มผีูช้มจากทัง้ยโุรป ตะวนัออกกลาง เอเชยีตะวนัออกเฉยีงใต ้

อเมรกิากลางและอเมรกิาใต ้และภมูภิาคอืน่ๆ ซมูโิตโมไดรั้บขอ้ซกัถาม

มากกวา่ 100 ค�ำถามจาก 53 ประเทศ และบางรายประสงคท์ีจ่ะเป็น

ตวัแทนจ�ำหน่ายรถปยูางนี้

● Pada minggu kedua bulan April, pameran mesin konstruksi 
terbesar di dunia Bauma 2016 diselenggarakan. Dengan pengua-
saan pangsa pasar untuk domestik, Sumitomo bekerja untuk 
mengembangkan area distribusi mesin finisher aspal, dan mema-
merkan HA90C-2 dan HA60W-2. Setiap kali Bauma menyambut 

lebih dari 550.000 pengunjung dari Eropa, Timur Tengah, Asia 
Tenggara, Amerika Tengah dan Amerika Selatan, serta daerah 
lainnya. Sumitomo menerima lebih dari 100 pertanyaan dari 53 
negara dan beberapa di antaranya berkeinginan untuk menjadi 
distributor dalam menjual mesin finisher aspal.

● Ankomak เป็นงานแสดงเครือ่งจักรกอ่สรา้ง ชิน้สว่นกอ่สรา้งและเทคโนโลยกีอ่สรา้ง จัดขึน้ที่

อสิตนับลูตัง้แตว่นัที ่1 ถงึ 5 ของเดอืนมถินุายน ภายใตก้ารสนับสนุนจาก TSM ตวัแทนจ�ำหน่าย

ของเราในตรุก ีมกีารจัดแสดงรถขดุและรถปยูางซมูโิตโมทัง้สิน้ 9 คนัในบรเิวณจัดแสดงทีโ่ดดเดน่ 

โดยรวม TSM มผีูเ้ขา้ชม 870 รายและมกีารจัดแสดงเครือ่งจักรของเรา และผูเ้ขา้ชมตา่งชืน่ชมใน

คณุภาพและรูปลกัษณข์องผลติภณัฑข์องเรา

● Ankomak, pameran mesin konstruksi, elemen bangunan dan 
teknologi pembangunan diselenggarakan di Istanbul dari tang-
gal 1 hingga 5 Juni. Didukung oleh TSM, distributor Sumitomo 
di Turki, 9 unit ekskavator dan mesin finisher aspal produk Sum-

itomo dipamerkan di area pameran yang megah. Presentasi pro-
duk diberikan kepada seluruh pengunjung TSM yang mencapai 
sekitar 870 pengunjung, selain itu juga mereka dapat menikmati 
penjelasan mengenai kualitas dan keunggulan produk

● มกีารจัดการประชมุของตวัแทนจ�ำหน่ายทีเ่ราจัดขึน้ในวนัที ่13 

พฤษภาคม ณ.กรงุเทพฯ ประเทศไทย การประชมุนีท้ ิง้ชว่งไปพักหนึง่

นับตัง้แตจั่ดขึน้ครัง้แรก ครัง้นีเ้รามตีวัแทนจ�ำหน่าย 8 รายมาร่วมแบง่

ปันผลการประกอบธรุกจิของ SCM และแผนในอนาคต ตวัแทนยงัหารอื

ประเด็นทีเ่กดิขึน้ในประเทศทีพ่บและผลตอบรับจากตวัแทนแสดงวา่การ

ประชมุนีช้ว่ยสรา้งความสมัพันธร์ะหวา่ง SCM และตวัแทนจ�ำหน่ายใน

● Konferensi distributor diselenggarakan pada 13 Mei di Bangkok, Thai-
land. Waktu telah lama berselang sejak konferensi pertama, dan kali ini 8 
distributor menghadiri konferensi untuk berbagi mengenai hasil bisnis 
SCM dan rencana masa depan. Mereka juga mendiskusikan isu lokal yang 
dihadapi oleh distributor dan komentar dari mereka menunjukkan bahwa 
konferensi ini membuat hubungan yang lebih dekat antara SCM dan dis-
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AUTOSTRADA-POLSKA จดัขึน้ทีโ่ปแลนด์
AUTOSTRADA-POLSKA yang diselenggarakan di Polandia

CTT จดัขึน้ทีม่อสโก รสัเซยี
CTT yang diselenggarakan di Moskow, Rusia

● AUTOSTRADA-POLSKA งานแสดงเครือ่งจักรกอ่สรา้งถนนของ

โปแลนด ์จัดขึน้ในสปัดาหแ์รกของเดอืนมถินุายน บรษัิทกวา่ 400 แหง่

จาก 20 ประเทศไดน้�ำผลติภณัฑข์องตนมาแสดงในพืน้ทีข่นาด 30,000 

ตรม. ซมูโิตโมไดเ้ขา้ร่วมงานพรอ้มดว้ยผลติภณัฑร์ถปยูางรุ่น HA90C-2 

ดว้ยการสนับสนุนจาก Asbud ตวัแทนจ�ำหน่ายของเราในโปแลนด ์เพือ่

ตอบขอ้ซกัถามเกีย่วกบั HA90C หลงัจากทีเ่ราไดน้�ำรถปยูางรุ่น HA60C 

ซึง่มรีะบบบดอดัอตัโนมตั ิ(auto screed extension system) ทีไ่ม่

เหมอืนใครของรถปยูางรุ่น J-Paver มาแสดงในงาน AUTOSTRADA-

POLSKA 2015 ในงานแสดงปี 2016 เราไดเ้ลอืกแสดงเครือ่งจักร 

HA90C ระหวา่งงานบทูของเราคกึคกัดว้ยผูค้น โดยในแตล่ะวนัได ้

รับรองบรษัิทเครือ่งจักรกอ่สรา้งถนนกวา่ 30 ราย โปแลนดเ์ป็นตลาดที่

เราสามารถคาดหวงัการเตบิโตทีม่ัน่คงได ้เพราะมแีผนสรา้งทางหลวง

และขยายถนนหลายสายทีแ่น่นอน
● AUTOSTRADA-POLSKA, pameran mesin konstruksi jalan Polandia, 
diselenggarakan pada minggu pertama bulan Juni. Lebih dari 400 perusahaan 
dari 20 negara menampilkan produk mereka di area pameran seluas 30.000 m2, 
dan di antaranya, Sumitomo berpartisipasi dalam pameran tersebut melalui 
HA90C-2 dengan dukungan Asbud, distributor kami di Polandia. Untuk mere-
spons beberapa pertanyaan mengenai HA90C setelah HA60C di AUTOSTRA-
DA-POLSKA 2015 yang memiliki sistem tambahan auto screed unik “J-Paver”, 
kami memilih untuk menampilkan HA90C pada pameran tahun 2016. Stan 
kami telah disibukkan selama pameran karena menerima lebih dari 30 peru-
sahaan mesin konstruksi jalan setiap harinya. Dengan adanya rencana tetap 
mengenai beberapa jalan tol dan pembesaran jalan, Polandia adalah pasar 
dimana kami berharap dapat terjadi pertumbuhan penjualan.

● นับตัง้แต ่พ.ศ. 2543 CTT ไดก้ลายเป็นงานแสดงทีส่�ำคญัซึง่เปิดตวัเครือ่งจักรกอ่สรา้งและ

เทคโนโลยลีา่สดุของรัสเซยีและประเทศในกลุม่ CIS ใน พ.ศ. 2559 มบีรษัิทกวา่ 700 แหง่เขา้

ร่วมงานเป็นเวลา 5 วนัตัง้แตเ่ดอืนพฤษภาคม ถงึมถินุายน TTT ตวัแทนจ�ำหน่ายของเราใน

รัสเซยี เขา้ร่วมจัดแสดงเครือ่งจักร SH210LC-5 และ SH330LC-5 และไดแ้สดงเครือ่งขดุของซู

มโิตโมทีเ่พิง่เขา้สูต่ลาดอกีดว้ย

● Sejak tahun 2000, CTT telah berkembang menjadi pameran pent-
ing untuk memperkenalkan mesin konstruksi dan teknologi terbaru 
pada Rusia dan negara-negara CIS (PNM atau Persemakmuran Neg-
ara-negara Merdeka). Di tahun 2016, lebih dari 700 perusahaan 

menghadiri pameran ini selama 5 hari dari Mei hingga Juni. Distrib-
utor kami di Rusia, TTT, telah menghadiri pameran ini dengan 
mesin model SH210LC-5 dan SH330LC-5 dan menyatakan kehad-
iran ekskavator Sumitomo di pasar yang baru kepada pengunjung.

tributor lainnya di daerah, menjadikannya pertemuan yang sukses.
  ASEAN memiliki beberapa kondisi ekonomi yang berbeda tergantung 
dengan negaranya, meski begitu, populasi totalnya berjumlah 5 kali lebih 
banyak dari Jepang, dilengkapi dengan sumber daya alam yang banyak 
dan masyarakat yang giat.
  Meski begitu, bila merefleksikan kekurangan permintaan, pasar ekska-

ภมูภิาคใหใ้กลช้ดิยิง่ขึน้ เป็นผลใหก้ารประชมุประสบผลส�ำเร็จดว้ยดี

ประเทศใน ASEAN มสีภาพเศรษฐกจิทีแ่ตกตา่งกนัไป อยา่งไรกต็าม 

จ�ำนวนรวมของประชากรนัน้มากกวา่ญีปุ่่ นถงึ 5 เทา่ และยงัมี

ทรัพยากรธรรมชาตทิีอ่ดุมสมบรูณแ์ละผูค้นทีก่ระตอืรอืรน้

อยา่งไรกต็าม ตลาดรถขดุก�ำลงัตกอยูใ่นสถานะทีต่อ้งจับตามอง ซึง่

สะทอ้นใหเ้ห็นจากความตอ้งการทีล่ดลง ASEAN ถกูมองวา่เป็นตลาดที่

ก�ำลงัเตบิโตจากการพัฒนาทางเศรษฐกจิในอนาคต

ในตลาดนี ้เป็นทีย่อมรับในการประชมุวา่ทัง้ผูผ้ลติและตวัแทนจ�ำหน่าย

ตอ้งการเห็นมมุมองจากลกูคา้ เพือ่จัดหาสนิคา้และบรกิารทีม่คีณุภาพสงู 

จะมกีารจัดการประชมุนีข้ ึน้เป็นระยะๆ

vator saat ini menghadapi situasi sulit, ASEAN disebut sebagai pasar 
yang bertumbuh berdasarkan perkembangan ekonomi masa depan.
  Pada konferensi kali ini telah disepakati, baik manufaktur dan distribu-
tor perlu memiliki sudut pandang klien untuk menghadapi pasar berkem-
bang, dengan menyediakan produk dan layanan berkualitas tinggi. 
Konferensi seperti ini akan diselenggarakan secara berkala.
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ปราสาท
ญีปุ่่ น

ปราสาทญีปุ่่ นเป็นจดุทอ่งเทีย่วทีย่อดเยีย่ม อกีทัง้ยงัเป็นตวัแทนของ “สถาน
ทีท่ีม่คีวามสวยงามทางสถาปัตยกรรม” ของประเทศญีปุ่่ น ในบทความนี ้เรา
จะแนะน�ำหนึง่ในปราสาทญีปุ่่ นทีด่ทีสีดุ ซึง่คณุจะไดเ้พลดิเพลนิไปกบั
ประวตัศิาสตรห์ลายรอ้ยปีและวฒันธรรมญีปุ่่ น!

ฮชิ-ิโนะ-มอน
ฮชิ-ิโนะ-มอน ประตบูน
ก�ำแพงขาวและมหีนา้
ตา่งทีห่รูหราตกแตง่ดว้ย
กรอบลงรักและขอเกีย่ว
สทีอง

Hishi-no-Mon
Hishi-no-mon, ger-
bang berdinding pu-
tih dan jendela indah 
yang didekorasi den-
gan bingkai pernis 
dan aksen emas.

ปราสาทฮเิมจ ิซึง่ไดข้ ึน้ทะเบยีนเป็นมรดก

โลกใน พ.ศ. 2536 มชีือ่เสยีงวา่เป็น

สญัลกัษณแ์หง่สถาปัตยกรรมปราสาทญีปุ่่ น ตวั

ปราสาทดคูลา้ยนกกระสาขาวทีก่�ำลงักระพอืปีก

ทัง้สอง ปราสาทนีจ้งึถกูเรยีกวา่ “ชริาซากโิจ” 

(ปราสาทนกกระสาขาว) อกีดว้ย

  บรเิวณปราสาทมอีาคารหลายหลงั ไดแ้ก ่

อาคารหลกั (สมบตัปิระจ�ำชาต)ิ ทีย่งัคงรปู

ลกัษณภ์ายนอกเหมอืนตอนทีถ่กูสรา้งขึน้ในตน้

ศตวรรษที ่17 สว่นทีด่ทีีส่ดุของปราสาท คอื 

อาคารหลกัหลงัใหญก่ลางลานปราสาท อาคาร

หลกัความสงู 7 ชัน้ (เมือ่มองจากภายนอกจะ

เหมอืนม ี5 ชัน้) นีม้หีอ้งใตด้นิซึง่เป็นโครงสรา้ง

จากไมข้นาดใหญท่ีส่ดุในญีปุ่่ น ณ เวลาทีส่รา้ง

ปราสาทนี ้อาคารหลกั (รวมฐานหนิดา้นลา่ง) 

สงู 46 ม. ก�ำแพงดา้นนอกฉาบดว้ย

ปนูปลาสเตอรส์ขีาวสวา่ง กนักระสนุและป้องกนั

ไฟไหม ้หลงัคาปราสาททอดยาวเป็นแนวกวา้ง

แบบเดยีวกบัวดัในสมยันัน้ ลกัษณะเหลา่นีท้�ำให ้

ปราสาทนีม้รีปูแบบทีโ่ดดเดน่เป็นเอกลกัษณ ์

ซึง่นักทอ่งเทีย่ว “ตอ้งแวะชม”

  นอกเหนอืจากรปูลกัษณภ์ายนอกทสวยงาม ตวัปราสาทยงัมชีือ่เสยีงดา้น

ยทุโธปกรณท์ีซ่บัซอ้น  หลงัจากผา่น “ฮชิ-ิโนะ-มอน” (ประตฮูชิ)ิ  ซึง่เป็นประตู

หนา้  จะเห็นทางเขา้อาคารหลกัคดเคีย้ว และมปีระตมูากมาย ทางเขา้ปราสาทนัน้

ออกแบบใหส้ามารถซุม่โจมตขีา้ศกึโดยการกระหน�ำ่ยงิ

Kastil Himeji, ditetapkan sebagai Warisan Dunia pada tahun 1993, 
dikenal sebagai simbol arsitektur kastil Jepang. Kastil ini terlihat 

bagaikan bangau putih yang mengembangkan sayapnya oleh karena 
itu kastil juga dinamakan “Shirasagi-jo” (kastil bangau putih).
  Banyak bangunan pada tanah kastil termasuk menara kastil (mer-
upakan harta nasional) mempertahankan tampilan eksterior yang 
sama seperti saat dibangun di awal abad ketujuh belas. Bagian paling 
menarik dari kastil ini adalah menara kastil besar yang berdiri di ten-
gah tanah kastil. Kastil tujuh tingkat ini (hanya lima tingkat yang 
dapat dilihat) memiliki menara pertahanan dengan ruang bawah 

  ปราสาทฮเิมจติัง้ตระหงา่นตา้นทานแรงลมและหมิะมากวา่ 400 ปี และ ไดม้กีาร

บรูณะอาคารหลกัครัง้ใหญท่ีก่นิเวลา 6 ปี จนในปี 2558 จงึแลว้เสร็จ และปราสาท

ไดก้ลบัคนืสูส่ภาพงดงามดงัเดมิ ปราสาทและหลงัคา รวมทัง้ก�ำแพงดา้นนอกฉาบ

ดว้ยปนูปลาสเตอรส์ขีาวสะทอ้นแสงแดดงดงาม สมชือ่ “ชริาซากโิจ”

tanah berstruktur kayu terbesar di Jepang saat masa pembuatannya. 
Ketinggian menara ini termasuk dinding batu di bawahnya adalah 
46m. Tembok eksteriornya dilapisi plaster putih untuk menahan dari 
peluru dan melindungi gedung dari kebakaran. Atap kastil memiliki 
beragam bentuk, mencerminkan desain struktur kuil pada masa itu. 
Hal tersebut memberikan desain yang unik pada kastil ini dan mejad-
ikan kastil ini sesuatu yang ‘wajib dikunjungi’.
  Selain keindahan desain eksterior Kastil Himeji, kastil ini dikenal atas 
mekanisme pertahanannya yang rumit. Setelah melewati ‘Hishi-no-
mon’ (gerbang Hishi) yang merupakan gerbang depan kastil, jalan 
menuju menara kastil berkelok dan berputar serta banyak memiliki 
gerbang. Jalur ini didesain seperti itu untuk menyergap penyusup 
dalam baku tembak.
  Kastil Himeji telah berdiri tegak melawan embusan angin dan salju 
selama lebih dari 400 tahun, dan pada tahun 2015 kastil ini telah 
mendapatkan kembali penampilannya seperti semula setelah renovasi 
besar-besaran pada menara pertahanan yang penyelesaian reno-
vasinya membutuhkan waktu enam tahun. Kastil ini dengan atap dan 
dinding luarnya yang ditutupi plaster putih memantulkan sinar men-
tari dengan indah dan menyebutnya sebagai “Shirasagi-jo” merupakan 
hal yang sangat tepat.

ฮเิมจิ

ปราสาท (สมบตัปิระจ�ำชาต)ิ ประกอบดว้ยอาคารหลกัหลังใหญส่ี
ขาวงดงามตรงกลาง และอาคารขนาดยอ่มอกี 3 หลัง รายลอ้มอยู่
โดยรอบ ทีต่ัง้: 68 ฮอนมะจ ิเมอืงฮเิมจ ิจังหวดัเฮยีวโก
http://www.city.himeji.lg.jp/guide/castle/

menara kastil (harta karun nasional) terdiri dari menara 
kastil besar di tengah berwarna putih dan tiga menara 
kastil kecil mengelilinginya. Beralamat di 68, Honmachi, 
Himeji-shi, Prefektur Hyogo. 
http://www.city.himeji.lg.jp/guide/castle/

Kastil Jepang adalah lokasi wisata luar biasa dan kastil 
tersebut merepresentasikan “keindahan arsitektur” Jepang. 
Kami akan memperkenalkan salah satu kastil Jepang terbaik 
sehingga Anda dapat menikmati sejarah dengan usia ratusan 
tahun serta esensi kebudayaan Jepang!

Kastil
Jepang Himeji
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“คาเฟ่นกฮูก” ก�ำลังได้รับความนิยมอย่าง
รวดเร็วในฐานะสถานที่ท่องเที่ยวส�ำหรับ

ชาวต่างชาติ ย้อนวัยอีกครั้งกับ
ประสบการณ์ครั้งแรกในการเล่นกับนกฮูก

สุดน่ารัก!

“Kafe burung hantu”  belakangan ini 
dengan cepat meraih kepopuleran sebagai 
lokasi yang menarik untuk dikunjungi 
bagi warga negara asing. Manjakan diri 
Anda saat berinteraksi dengan burung 
hantu yang menggemaskan 
untuk pertama kali!

❶ภายในคาเฟ่ ยังมสีตัวอ์ืน่ๆ เชน่ ปิรันยา่ นกหงสห์ยก 
และเต็มไปดว้ยผูม้าเยอืนทีใ่บหนา้เป้ือนยิม้เสมอ
❷วลาดา จากรัสเซยี ตืน่เตน้ทีไ่ดเ้จอเหลา่นกฮกู

Owl no Mori ／ The Forest of Owls
Owl no Mori ／ Hutan Burung Hantu

ขอ้มลู ● ที่อยู:่ ช ัน้ 5, เลขที ่4-5-8  โซโตะคนัดะ ชโิยดะค ุโตเกียว / โทร: 
03-3254-6366 (โปรดจองทางโทรศพัท์ล่วงหน้า) / URL http://2960.to-
kyo / เวลาท�ำการ: วนัธรรมดา - 12:00~22:00 (วนัพุธ - 16:00~22:00) / 
เสาร์อาทิตย์และวนัหยุดนกัขตัฤกษ์ - 12:00~23:00 / วนัหยุด: ไม่ม ี/ ค่าผ่าน
ประตู: ผูใ้หญ ่– ชม.ละ 890 เยน (ประมาณ US$8.81) / เด็ก – ชม.ละ 540 เยน 
(ประมาณ US$5.35) / ※ค่าผ่านประตูรวมภาษี และเครื่องดื่ม 1 ที่

Informasi●Alamat: Lantai 5, Sotokanda 4-5-8, Chiyoda-ku, Tokyo / TEL: 03-
3254-6366 (sangat direkomendasikan bagi pengunjung untuk melakukan reservasi 
via telepon) / Tautan http://2960.tokyo / Jam Kerja: Hari kerja- 12:00 ~ 22:00 (Rabu 
– 16:00~22:00) / Sabtu Minggu dan hari libur – 12:00~23:00 / Libur tetap: Buka 
tujuh hari seminggu / Biaya: Dewasa - ￥890 per jam (sekitar USD $8.81) / Anak-
anak - ￥540 per jam (sekitar USD $ 5.35) / ※ Semua biaya sudah termasuk pajak 
dan biaya termasuk satu minuman.

❶Di dalam kafe terdapat juga hewan lain seperti ikan 
piranha dan burung parkit, dan selalu menghadirkan 
senyuman bagi pengunjung.
❷Vlada, dari Rusia, antusias untuk bermain dengan 
burung hantu.

มีคาเฟ่ทีเ่ป็นเอกลกัษณใ์นโตเกยีวหลายแหง่ เชน่ “เมดคาเฟ่” และ “คาเฟ่

แมว” แต ่“คาเฟ่นกฮกู” ไดรั้บความสนใจมากทีส่ดุในตอนนี ้แมน้กฮกูจะ

เป็นสญัลกัษณข์องปัญญาและความสขุ เรามโีอกาสนอ้ยมากทีจ่ะไดเ้ลน่กบั

มนั   “คาเฟ่นกฮกู” แหง่แรกเปิดตวัขึน้เมือ่สองสามปีกอ่น และโดง่ดงัเป็น

ปรากฏการณใ์นปีทีแ่ลว้ ตอนนีม้ ี“คาเฟ่นกฮกู” กวา่สามสบิแหง่ในโตเกยีว.

  “อาวล ์โน โมร ิ-Owl no Mori” (ป่านกฮกู) ทีเ่ปิดขึน้ในเดอืนเมษายน 2558 

ตัง้อยูบ่นชัน้ 5 ของอาคารใกลส้ถานฮีากฮิะบะระ เป็นหนึง่ในคาเฟ่นกฮกูทีไ่ด ้

รับความนยิมสงูสดุในโตเกยีว  หลงัจากจา่ยคา่ผา่นประตทูีท่างเขา้ คณุจะได ้

เขา้ไปในคาเฟ่ทีต่กแตง่เหมอืนป่าลกึ ทีน่ั่นคณุจะไดพ้บนกฮกูราว 50 ตวั นก

ฮกูสว่นใหญใ่นคาเฟ่แหง่นีถ้กูเลีย้งขึน้มาตัง้แตย่งัเป็นไข ่หมายถงึพวกมนัเป็น

มติรกบัคน และบางตวัถกูปลอ่ยอยา่งอสิระในคาเฟ่ คณุสามารถผอ่นคลาย

โดยลบูตวั ถา่ยรปูหรอืดพูวกมนัเฉยๆ พนักงานคาเฟ่ใสใ่จมาก และจะชว่ยคณุ

จับนกฮกูเกาะไหลถ่า้คณุตอ้งการ แมแ้ต่

นักทอ่งเทีย่วตา่งชาตซิ ึง่มาเยอืนคาเฟ่

แหง่นีค้รัง้แรกกส็ามารถเพลดิเพลนิกบั

การสือ่สารกบันกฮกูได ้

  ไมว่า่คณุจะมาเทีย่วคาเฟ่คนเดยีวหรอื

มากบัครอบครัวหรอืคนรัก คณุจะม ี

“เวลาแหง่การพักผอ่นและผอ่นคลายกบั

นกฮกูน่ารัก” พวกมนัจะท�ำใหค้ณุรูส้กึ

อิม่ใจ และนีจ้ะเป็นประสบการณท์ีค่ณุไม่

เคยสมัผัสมากอ่น โปรดมาเพลดิเพลนิ

กบัวฒันธรรมใหมข่องญีปุ่่ นนี้

Ada banyak kafe unik di Tokyo seperti “kafe gadis pelayan” dan “kafe kucing”, 
tetapi “kafe burung hantu” merupakan pilihan yang saat ini mengundang per-

hatian paling banyak. Meski burung hantu dikenal sebagai perlambang kebijaksa-
naan dan kebahagiaan, kita sangat jarang memiliki kesempatan untuk bermain 
dengan burung tersebut. “Kafe burung hantu” yang pertama dibuka beberapa tahun 
lalu dan keberadaannya telah menjadi suatu hal yang menarik perhatian sejak tahun 
lalu. Saat ini, ada lebih dari tiga puluh “kafe burung hantu” di daerah Tokyo.
  “Owl no Mori” (Hutan Burung Hantu) yang dibuka pada bulan April, 2015 berlo-
kasi di lantai 5 suatu gedung dekat Stasiun Akihabara dan merupakan salah satu 
kafe burung hantu yang paling terkenal di Tokyo. Setelah membayar biaya masuk 
di pintu masuk kafe, Anda akan memasuki kafe yang didekorasi layaknya hutan 
rimba, dan Anda dapat bertemu dengan 50 burung hantu. Mayoritas burung hantu 
di kafe ini telah dibesarkan sejak menetas dari telur, yang berarti mereka famil-
ier dengan manusia dan beberapa di antaranya dilepas bebas di dalam kafe. Anda 
dapat menenangkan diri dengan membelai mereka, mengambil foto atau hanya 
dengan mengamati burung tersebut. Karyawan kafe tampil dengan penuh kera-
mahan dan mereka akan membantu burung hantu hinggap di bahu Anda jika 
berkenan. Oleh karena itu, bahkan turis asing yang mengunjungi kafe untuk per-
tama kalinya dapat menikmati komunikasi dengan burung hantu.
  Baik mengunjungi kafe tersebut seorang diri, keluarga atau dengan pasangan 
Anda, dapat dipastikan Anda akan “merasakan waktu bersantai dan pengalaman 
relaksasi bersama burung hantu yang lucu.” Mereka dapat menghadirkan kece-
riaan dan ini akan menjadi pengalaman yang belum pernah Anda rasakan sebel-
umnya. Silakan menikmati bagian baru kebudayaan Jepang ini.

ญี่ปุ่ น
ประสบการณท์อ่ง

 Jepang
Pengalaman di




